
Отчет о деловой поездке в Индию 
(3-7 марта 2025 года)



Отношения между Россией и Индией носят характер особо 
привилегированного стратегического партнерства, основанного на 
доверии и взаимопонимании. Существуют значительные возможности 
для расширения российского экспорта в Индию, включая 
энергетическое, транспортное и металлургическое оборудование, 
электронику, нефть, газ и другие товары.

Исторический фон

Дипломатические отношения между Россией и Индией были установлены 
в 1947 году. Основой их сотрудничества является военно-техническое 
партнерство, которое включает совместное производство и разработку 
передовых технологий.

Экономическое сотрудничество

Россия и Индия активно сотрудничают в нефтегазовом секторе. Индия 
участвует в проектах на Сахалине, в Сибири и в Арктике. Подписано 
соглашение о поставках сжиженного природного газа и планируется 
расширение сотрудничества в этой области.

Россия и Индия

Индия с ее быстрорастущей экономикой, 
доступными трудовыми ресурсами и большим 

рынком потребления обладает огромным 
потенциалом для развития бизнеса и 

партнерских отношений. 

Но успех обеспечен лишь тем, кто готов 
изучать и принимать самобытность 

индийского народа. 
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Программа поездки

Дели 
3-4 марта 

• Посещение Торгового 
Представительства РФ в 
Республике Индия

• Встреча делегации в Федерации
Торгово-промышленных палат
Индии (FICCI)

• Встреча делегации с 
компаниями Sun Group и Verkko
Management Consultants Pvt. 
Ltd.

Мумбаи
5-7 марта 
3-4 марта 

• Посещение выставки «Oil & Gas 
Power 2025»

• Встреча делегации с компаниями:

• Dipesh Engineering Works, 

• Reliance Industries Limited 

• Parveen Industries Pvt. Ltd.

• Культурная программа



Слайд с небольшим 
количеством текста

Дели, 03 – 04 марта 2025 года 



Торговое представительство Российской Федерации 
в Республике Индия
• Провели встречу с заместителем Торгового представителя РФ в Республике 

Индия Евгением Гривой (экс-гендиректор SIBUR Petrochemical India) и 
руководителем отдела нефтегазового сектора Артемом Уколовым. 

• Евгений Грива  - автор бестселлеров по ведению бизнеса в Индии: «Волшебная 
Индия, или как жить и управлять людьми в этой стране», «Индийское 
притяжение: бизнес в стране возможностей и контрастов».

• Поговорили о перспективах развития бизнеса для российских предприятий в 
Индии в сфере поставок нефтегазового оборудования: направление  
перспективное на фоне растущего интереса к взаимовыгодной торговле между 
нашими странами. Однако, нужно, безусловно, принимать во внимание наличие 
свободного доступа индийских специалистов к европейской и американской 
технике и технологиям. Конкурировать возможно, прежде всего, за счет цены.   

• В Индии действует собственная система стандартизации и сертификации, работы 
ведет Bureau of Indian standards / BIS.

• Отмечена возможность участия в тендерах без сертификата API по 
договоренности с индийским заказчиком.

Предприятия Ассоциации могут обращаться в Торговое представительство РФ 
в Индии за содействием в поиске потенциальных партнёров на индийском рынке. 
Запросы следует формулировать максимально детально, с указанием кодов 
ТН ВЭД продукции.  

Сайт ТП РФ в Индии: 
https://ind.minpromtorg.gov.ru/

На фото: Евгений Грива, заместитель торгового 
представителя РФ в Индии

Дели, 03 – 04 марта 2025 года

https://ind.minpromtorg.gov.ru/


Федерация
Торгово-
промышленных
палат Индии (FICCI)

• Совместно с Комитетом нефтяной и
газовой промышленности FICCI обсудили
возможные направления для работы
российских предприятий в Индии в связи с
прогнозируемым ростом внутренней
добычи и переработки и развитием
собственной инфраструктуры в
нефтегазовой отрасли.

Во 2-ом квартале 2025 года договорились 
провести онлайн-встречи для
заинтересованных российских и индийских
предприятий.

На фото представители Ассоциации и Федерации ТПП Индии

Сайт FICCI: https://ficci.in/

Дели, 03 – 04 марта 2025 года

https://ficci.in/


Sun Group 
и Verkko 
Management 
Consultants На фото представители Ассоциации, компаний Sun 

Group и Verkko Group

Сайт FICCI: https://ficci.in/

Sun group 
• Компания объединяет как операционные, так и инвестиционные 

компании, активно работает в различных секторах, включая 
управление активами, природные ресурсы, экологичную 
инфраструктуру и стратегическую электронику. 

• Группа работает по всему миру: в Индии, Западной Африке, на 
Ближнем Востоке, в Центральной и Юго-Восточной Азии, Японии и 
Китае.

• Компания реализует, в том числе, проекты в сфере разведки и 
добычи полезных ископаемых, включая нефть и газ, в партнерстве с 
Индийской нефтяной корпорацией и компанией Индия нефть.

• Компания Sun group является инициатором создания и основателем 
Московской бизнес школы Сколково.

Индийские коллеги готовы подобрать партнеров для российских 
компаний, заинтересованных в выходе на Индийский рынок.

Verkko Management Consultants 
• Компания активно развивает двустороннее сотрудничество с 

Россией - за последние три года приняли более 100 российских 
предпринимателей в Индии.

Договорились о подписании Соглашения о сотрудничестве: 
предприятия Ассоциации могут получать содействие в поиске 
партнеров на индийском рынке.

Дели, 03 – 04 марта 2025 года

Сайт Sun Group:
https://sungroupglobal.com

Сайт Verkko:
https://verkkoglobal.com/

https://ficci.in/
https://sungroupglobal.com/
https://verkkoglobal.com/


Слайд с небольшим 
количеством текста

Мумбаи, 05 – 07 марта 2025 года 



Выставка  «Oil and Gas 
Power 2025»

Мумбаи, 05 – 07 марта 2025 года

• Познакомились с техническими 
решениями, предлагаемыми индийскими 
компаниями для нефтегазовой отрасли и 
зеленой энергетики.

• Предложили индийским компаниям 
возможность вступления в Ассоциацию с 
целью взаимного получения доступа к 
технологиям, способствующим 
энергосбережению, повышению 
эффективности производств, снижению 
себестоимости продукции.

Компания Rotex 
является ведущим 
производителем и 
экспортером систем 
управления потоками, 
позиционеров и 
электрогидравлически
х приводов, 
присутствующим на 
рынках более чем 30 
стран. 

Компания Leak Proof 
Pumps (I) Pvt. Ltd., 
является 
производителем 
неметаллических 
центробежных 
насосов, 
металлических 
насосов и 
принадлежностей для 
насосов. Основана в 
1989 году.

REMI Process Plant and 
Machinery Limited 
(RPPML) — компания, 
расположенная в 
пригороде Мумбаи, была 
основана в 1960 году. 
REMI является 
монополистом в 
проектировании, 
производстве, 
тестировании и поставке 
ряда агитаторов для 
смешивания жидкостей, 
жидкостей и твердых тел, 
а также жидкостей и газа. 

Edwards Ltd — 
британский 
производитель 
вакуумных насосов 
и систем управления 
выхлопными газами.  
Его насосы удаляют 
загрязняющие 
вещества на 
Большом 
андронном 
коллайдере ЦЕРНа.



Dipesh
Engineering
Works На фото представители Ассоциации и Dipesh 

Engineering

Сайт FICCI: https://ficci.in/

Сайт Dipesh Engineering:
http://dipeshengg.com/

Мумбаи, 05 – 07 марта 2025 года

https://ficci.in/
http://dipeshengg.com/


Визит в компанию Dipesh Engineering 
• С 1981 года компания производит 

теплообменное, колонное, реакторное 
оборудование для нефтегазовой, 
ядерной, аэрокосмической и других 
отраслей.

Dipesh Engineering готова выступить 
партнером для российской компании, 
заинтересованной в выходе на индийский 
рынок, в части участия в закупочных 
процедурах. 
 
Компания заинтересована в 
сотрудничестве с российскими 
предприятиями в области постановок 
компрессорного оборудования в Индию.

Ознакомились с отдельными правилами участия в 
тендерных процедурах на индийском рынке:

• 75% компаний в сфере добычи и переработки 
нефти и газа в Индии принадлежат государству. 
Крупнейшие государственные нефтегазовые 
компании: ONGC, OIL, Bharat Petroleum, GAIL,
Hindustan Petroleum.

• Государственные компании больше 
ориентированы на выбор наиболее низкого 
ценового предложения. Проводят закупочные 
процедуры в электронном формате, полностью 
прозрачные. Требуются банковские гарантии, 
отсутствуют авансы. 

• Для участия в закупочных процедурах 
необходимо: а) иметь партнера – индийскую 
компанию \ иметь собственную компанию в 
Индии б) осуществлять сборку продукции в 
Индии в) пройти предквалификацию.  

• Предквалификацию для участия в закупочных 
процедурах можно пройти он-лайн: EIL (Engineers
India Ltd), CEIL (Certification Engineers International
Ltd).

• Требования к поставщику: а) от 26% до 100% 
должно принадлежать индийской компании; б) 
подтвержденный опыт поставок в течении года; 
в) репутация. Если все условия выполнены, 
оцениваются техническая и коммерческая части 
предложения.

• Закупки менее 2,5 млрд. долларов, как правило, 
проводятся через EPC подрядчика. 

• Частные компании (например, Relience Industries) 
при выборе поставщика больше ориентированы 
на качество продукции, нежели чем на цену.

Мумбаи, 05 – 07 марта 2025 года

«Делай в Индии» - 
инициатива 
Правительства 
Индии по 
поощрению 
компаний 
разрабатывать, 
производить и 
собирать 
продукцию в 
Индии. 



Relience
Industries
Limited

На фото представители Ассоциации и Relience Industries

Сайт FICCI: https://ficci.in/

Сайт компании: 
https://www.ril.com/

• Специалисты профильных подразделений компании изучат 
информацию о номенклатуре предприятий - членов Ассоциации и 
дадут рекомендации по дальнейшему взаимодействию.

• Relience industries Ltd. особо заинтересована в партнерстве с 
российскими предприятиями, занятыми в сфере переработки 
пластика.

• Основатель и собственник компании Relience Industries - Мукеш 
Амбани – индийский бизнесмен и богатейший человек Индии. По 
данным Forbes (2025) собственный капитал составляет около 92 млрд. 
долларов. 

Обменялись памятными подарками: исполнительному директору Ассоциации 
вручили жакет модели Modi, сделанный из переработанного пластика. На 
изготовление данной модели ушло 23 литровых бутылки

Relience Industries - крупнейшая индийская 
частная компания в сфере добычи и 
переработки нефти газа.
• Компания участвует в проекте 

строительства Балтийского 
нефтехимического комплекса. 

• Компания имеет совместное 
предприятие с компанией Сибур в сфере 
производства бутилкаучука. 

Мумбаи, 05 – 07 марта 2025 года

https://ficci.in/
https://www.ril.com/


Визит на 
производственную 
площадку компании
Parveen Parveen
Industries Pvt. Ltd.

На фото продукция производства 
компании Parveen для
американской компании Cameron

Сайт Parveen Industries:
 https://parveen.in/

• Компания производит оборудование для нефтегазовой 
отрасли с 1961 года и имеет 7 заводов в Индии.

• Производитель устьевого оборудования, запорных клапанов, 
задвижек, манифольдов, фонтанной арматуры и других 
видов продукции. Более 70% продукции компании 
поставляется на экспорт. 

• Компания обладает самым большим количество 
сертификатов API на продукцию в Индии.

• Планируют принять участие с выставочным стендом в 
международной выставке НЕФТЕГАЗ 2025 в Москве в апреле 
2025 года.  

• Имеют опыт поставок продукции для ПАО «Газпром нефть». 

На фото представители Ассоциации и Parveen Industries Pvt. Ltd.

Компания 
заинтересована в 
поиске партнера в 
России 
для организации 
совместного 
производства и 
поставок продукции в 
ПАО «Газпром» 

Мумбаи, 05 – 07 марта 2025 года

Руководителя компании Parveen 
поздравляет с днем рождения Премьер 
министр Индии Нарендра Моди 

https://parveen.in/


В завершение поездки посетили
величайший памятник мирового 

архитектурного и исторического
наследия - Тадж Махал

Отметили особую связь, которая со всей 
очевидностью существует между русским и 
индийским народами. Мы симпатизируем 

индийцам, а они тянутся к нам, и эта симпатия 
иррациональна, она просто имеет место быть. 

Признак этой особой связи — удивительная 
быстрота, с которой представители двух стран 

находят общий язык. 

Индийцам, как во многом и русским, чуждо 
общение в официально - деловом стиле, 

характерном для Америки и Европы, — куда лучше 
и тем и другим дается создание личных, дружеских 

связей, из которых и вырастает потом деловое 
сотрудничество. 

Будем расценивать эту духовную близость как 
дополнительное преимущество для обеих сторон, 

играющее в пользу развития совместных бизнесов! 



Задать вопросы, получить контактные 
данные индийских предприятий:

Лебедева Елена
Elebedeva@newgaztech.ru

+7 495 609 03 55 * 7107

mailto:Elebedeva@newgaztech.ru

